9

Kuvassa Valkoisen ruusun ritarikunnan suurristi seké Leijonan ritarikunnan
suurristi ja oikealla Egyptin tasavallan ritarikunnan suurristi

Holmastolta loytyy numismatiikkaa, kultaa, hopeaa, koruja ja merkkikelloja

suomen vanhin rahalii

lun perin Holmasto oli pos-

timerkki- ja paperikauppa ja

antikvariaatti, mutta vanhat

rahat, mitalit ja kunniamerkit

tulivat mukaan jo varhaisessa

vaiheessa. Suomen rahojen
ja setelien arvoluettelo on ilmestynyt Ra-
haliike Holmaston julkaisemana vuodesta
1958 lihtien.

Holmaston myymilistd Aleksanterin-
katu 50:std Stockmannin vieresti loytyy
kultaisia ja hopeisia koruja, arvokelloja,
mitaleita, vanhoja rahoja ja lisiksi edul-
lista kierritystavaraa. Yritykselle ehki tar-
kein myyntikanava on kuitenkin vuodesta
1978 siinnollisesti jarjestetyt kansainviliset
numismaattiset huutokaupat.

Kun tapaan Rahaliike Holmaston nuo-
rekkaan, arvokkaan herrasmiehen, toimi-
tusjohtaja Christian von Schantzin, 75,
yrityksen tiloissa Helsingin ydinkeskustan
arvokiinteisté Domus Litoniissa, yrityksen
historia alkaa ikdin kuin elaa silmissi. Von
Schantz kertoo lisii:

Yrityksen perusti vuonna 1949 Thure R,
Holmasto. Alun perin yritys oli postimerk-
ki- ja paperikauppa ja antikvariaatti, mutta
vanhat rahat, mitalit ja kunniamerkit tulivat
mukaan jo varhaisessa vaiheessa. Timi oli-
kin luontevaa Thure Holmaston vanhojen
rahojen harrastuksen myota.

Sebastian von Schantz edustaa yrityksessd jo kolmatta sukupolvea. Paljon koruja
menee sulatukseen eli kiertdic raaka-aineeksi ja takaisin koruiksi. - On eettisti ostaa
kiytettyi tavaraa kuten esimerkiksi kultaa, Sebastian toteaa Christia -isiinsd vierelld
Holmaston liikkeen edustalla Helsingin Aleksanterinkadulla



Myymme sellaisia
ylellisyys- ja
kerdilytuotteita,
joiden omistaminen
ei ole kenellekaan
valttamattomyys.

Jadkdripataljoona 27:n Jddkdrimerkki.
Jadkdripataljoona 27 oli Saksan
armeijassa vuosina 1915-1918 toiminut
yksikkd, joka koostui suurimmaksi
osaksi suomalaisista jadkdriliikkeen
vapaaehtoisista.

Thure Holmasto tunnettiin ahkerana
rahojen arvoluettelojen julkaisijana. Suo-
men rahojen ja setelien arvoluettelo onkin
ilmestynyt Rahaliike Holmaston julkai-
semana vuodesta 1958 lahtien ja se on
laajimmin kaytetty luettelo maassamme.
Thure Holmasto julkaisi myds useita eri
arvoluetteloita lihinnd Venijén ja eri Bal-
tian maiden seteleistd ja metallirahoista.

- Niilld luetteloilla katsotaan olleen huo-
mattava merkitys rahojen kerdilyharrastuk-
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Ruotsin vallan aikainen neljin taalarin kuparinen plooturaha, joka oli kiytossa myds
Suomessa. Plooturahan arvo mddrdytyi siind olevan kuparin mukaan. Suurimmat
plooturahat painoivat yli 19 kiloa. Plooturahan hinta on toistatuhatta euroa kunnosta
riippuen. Plootun pddlli 10 ja 20 markan kultarahoja, arvo noin 250-300 euroa
kappale huutokaupassa. Muut rahat ovat saksalaisia 5 markan hopearahoja, 1000
markan seteli vuodelta 1922 sekd kultaisia 100 ja 200 markkoja vuodelta 1926.

sen lisddjand ja syventdjind Suomessa seki
tietoldhteend, Christian von Schantz kertoo.

TYTAR OTTI OHJAT KASIINSA. Vuonna 1973
tapahtui ensimmadinen sukupolven vaihdos,
kun Thure Holmasto vetéytyi elikkeelle, ja
hinen pankin prokuristina tyéskennellyt
tyttirensd Caritha Holmasto-von Shantz
ryhtyi vetimaan liikettd. Tyttaren johdolla
Holmastosta tuli ldhes puhdas rahaliike,
joka aluksi keskittyi lihinnd vain numis-
matiikkaan.

- Olimme menneet naimisiin muutamaa
vuotta aikaisemmin. Caritha kysyi minulta,
tulisiko hdnen mielestini jatkaa yrityksen
vetamistd.

- Olin sitd mielta, ettd kannattaa yrit-
tdd, ja ettd liikkeestd voi kehittdd isompaa
toimintaa, Christian von Schantz muiste-
lee tind vuonna menehtynyttd vaimoaan.

Pienestd tytostd asti rahojen kanssa teke-
misissé ollut Caritha Holmasto-von Schantz
tutki rahoja, ja jatkoi arvoluetteloiden teke-
misti, joita kysyttiin USA:sta asti. 1970- ja
80-luku olivat yrityksen kasvun aikaa.

Yritys tekee luetteloita edelleen huuto-
kauppoihin liittyen. Luetteloissa on kuvat-
tuna myyntikohteet hyvin tarkasti kirjal-
lisine viitteineen, kuntoluokituksineen ja
minimihintoineen

Huutokauppoja jarjestetdin 4-6 vuosittain.
Yrityksen oma internetissa toimiva, pitkille
kehitetty reaaliaikainen tietokonejirjestelma
on mullistanut koko huutokauppamaailman,
kun huutokauppaan on mahdollista osallis-
tua mistd pdin maailmaa tahansa.

- Olen itsekin aloittanut rahojen kerii-
lyn jo 1950-luvulla. Tiesin niisté jotain, ja
olin ostanutkin rahoja Thure Holmaston
litkkeestd, von Schantz kertoo.

VENALAISET OSTIVAT 2000 -LUVUN ALUSSA.
Nuori, innostunut ja energinen pariskunta
ryhtyi yhdessa hoitamaan litkettd. Christian
tyoskenteli kuitenkin vield samaan aikaan
kymmenisen vuotta Keskon tietokoneosas-
tolla esimiestehtévissd.

Luopuminen vakituisesta, hyvin palka-
tusta ja monia etuja tarjoavasta tydpaikasta
ei kuitenkaan ollut helppo pditos. Pdillek-
kiiset tyot hairitsivit toisiaan, joten paitos
oli tehtava.

- Yritykselld oli ja on terveet litketoimin-
nanperiaatteet ja se kasvoi kasvamistaan,
vaikka koko ei ollut padasiallisena tavoittee-
na vaan hoitaa asiat mahdollisimman hyvin.
Myos henkilokunta kasvoi 7-9 tyontekijaan,
joista osa on ollut ja ovat sukulaisia, von
Schantz kertoo.

- Olemme nihneet useita merkittavia
nousu- ja laskukausia. Myymme sellaisia
ylellisyys- ja keriilytuotteita, joiden omista-
minen ei ole kenellekdin valttimattomyys,
jolloin etenkin laskusuhdanteet tulevat voi-
makkaina, ja me tunnistamme laskukaudet
aina heti kun ne alkavat, von Schantz toteaa.

Von Schantz muistelee, kuinka 2000-
luvun alussa vendldisilld oli paljon osto-
voimaa, mikéd nosti kaikkien antiikki- ja
second hand -yritysten sekid huutokaup-
pojen myyntid voimakkaasti. Kaikki laa-
tutavara meni kaupaksi hyvilld hinnoilla.



Veniliisten innostus viheni asteittain maan
talousvaikeuksien edetessi.

Venaliisid suurostajia edustivat yleen-
sd sikdldiset ammattikauppiaat, jotka von
Schantz on oppinut tuntemaan, mutta hei-
din toimeksiantajiaan hén ei tunne.

- Numismaattisella alalla jopa kansain-
viliset kuviot ovat pienet ja ihmiset tunte-
vat toisensa ja alan yritykset. Useimmat,
lahinna ruotsalaiset kauppiaat ovat meille
henkilkohtaisia tuttuja, ja muita tunnem-
me monesta eéri maasta. Yrityksemme on
hyvin tunnettu ulkomailla etenkin numis-
maattisissa piireissa.

ASIAKKAALLE ASIALLINEN HINTA. Yrityksen
asiakaskunta muodostuu kotimaisista ja
kasainvilisistd kerailijoistd ja kauppiaista.
Myymaldssi asiakkaita kdy myymassa, os-
tamassa ja arvioittamassa erilaisia esineita.
Esineitd tuodaan liikkeeseen komissio-
myyntiin eli myyntitilille - my&s kokonaisia
kokoelmia ja yksittaisid arvokkaampia koh-
teita huutokaupattaviksi. Komissiokohteen
ostajan léytyminen voi joskus kestid jopa
vuoden, minkd vuoksi monet asiakkaat
valitsevat suoran kiteismyynnin tai huu-
tokaupan.

- Useimmat asiakkaistamme tuntevat
meidit tai heidit on neuvottu meille. Osa
vanhoista rahoista, varsinkin arvokkaim-
mat, myydidan useimmiten huutokaupassa.
Meille on tirkedd ja katsomme etti tehti-
vandmme on huolehtia asiakkaan saavan
asiallisen hinnan esineistiin, von Schantz
vakuuttaa.

Joissain tapauksissa tuotteiden hintojen
arviointi voi olla haasteellista. Suurimmaksi
osaksi arvioinnit suoritetaan oman henki-
I6kunnan toimesta, pienemmiit erit joskus
jopa lihes odottaessa. Yritykselld on myos

kiytossdin eri alojen parhaat mahdolliset
asiantuntijat, jotka osaavat tutkia tuotteen
ja médrittdd sille oikean arvon.

Holmasto ostaa ja myy jalometallikoruja,
ranne- ja taskukelloja, kerdilyrahoja, sete-
leita sekd kokoelmia. Yritysti tyollistavit
myos asiakkaille eri tarkoituksiin tehtivit
arviointityot. Kuten esimerkiksi vakuutus-,
perunkirjoitus-, ja myyntiarvioinnit.

Osa valikoimasta on myynnissi my6s
uudistettavana olevan verkkokaupan kautta.

Yrityksen periaatteiden mukaan kaikkien
myynnissa olevien esineiden hinnat ovat
hyvin esilld litkkeessd seki niyteikkunassa.
Hinnoittelu on tiukkaa erityisesti numis-
matiikassa. Ala on voimakkaasti kilpailtu,
koska yksityiset keridjitkin voivat ostaa ja
myydi internetissi.

MY0OS UUSIOKAYTTOON. Holmasto ostaa ja
myy hyvikuntoisia, mielelldin lihes uu-
denveroisia koruja. Kuluneet, rikkiniiset
ja malliltaan vanhentuneet jalometalliko-
rut myydddn isoissa erissd uusiokiyttéon
kansainvilisille jalometallialan yrityksille,
joiden kanssa Holmastolla on sopimukset.

Tavanomaisia koruja ei juuri kannata
korjauttaa muuta kuin tunnesyisti. Hol-
masto suosittelee hankkimaan kéyttod vaille
jddneiden ja rikkindisten tuotteiden tilal-
le itsed miellyttivid hyvikuntoisia second
hand -koruja.

- Kerailyrahoissa hintahistoria on vakaa,
mutta korupuolella trendit ovat voimak-
kaasti ja nopeasti muuttuvia. Hintataso
liikkuu edestakaisin yleisen taloudellisen
tilanteen mukaan, von Schantz toteaa.

Kaytetyille "second hand” -huippukoh-
teille loytyy aina ostajia asiallisella hintata-
solla. Erityisen voimakas muutos on ollut
hopeaesineiden kohdalla.
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Kuvassa oikealla 18 karaatin valkokullasta tehdyt korvakorut timantein, yhteensii
2.8 ct. Keskelld timanttisormus 18 karaatin valkokultaa, kaunis valtavankokoinen
briljanttihiontainen timantti 3.15 ct. Vasemmalla ns. Dianasormus, jossa keskelld iso
6.3 ct erittdin kaunis sinisafiiri, ympiirilld 10 timanttia yhteensd 2.5 ct.

- Poytiahopeaesineiden kysyntd on vihen-
tynyt voimakkaasti. En ole aikaisemmin
kokenut tillaista ndin nopeaa ja huomat-
tavan suurta muutosta kysyntddn. Ennen
pappiloissa oli kiytossa hopeiset kahvikan-
nut, kermakot ja sokerikot, samoin monesti
juhlissa kotona.

- Niin ei ole endd. Meilld on kohta kaikki
Suomen hopeiset kahvikalustot taalla. Nyt
myymme niitd yksi erd kerrallaan huuto-
kaupoissamme lihes raaka-aineen hinnalla,
von Schantz naurahtaa.

Kulta on von Schantzin mukaan ainoa
varma, pitkalld tihtdimelld arvonsa sii-
lyttidvi sijoituskohde. Kullan hinta nousee
ja laskee kuitenkin ndenniisesti sattuman
varaisesti ja siind on mukana paljon psyko-
logiaa. Hintavaihteluista huolimatta pitkin
ajanjakson trendi on nouseva.

Myymme kultaa paljon kierritykseen.
Kertaalleen myydyn kultaesineen ostami-
nen on eettinen ja ekologinen teko. Kulta
materiaalina kestidd sukupolvelta toiselle.

- Ostamme kultaa hyvilld ja asiallisella
hinnalla joka perustuu paiasiassa sen hetki-
seen maailmamarkkinahintaan ja maar4an.

TIETOKONEET UUSIKSI. Ajantasaiset tieto-
konejirjestemit ovat jo hinen aikaisemman
tyburansa vuoksi von Schantzin sydinti
lahella. Jarjestelmid on hénen johdollaan
Holmastolla kehitetty jo 80-luvun alku-
puolelta lihtien, jolloin hin ohjelmoi yri-
tyksen ensimmaisid huutokauppaohjelmia
koodauskirja kiddessian. Nyt rakenteilla
on jo neljis kokonaan uudistettava versio,
rakentajina nykyajan ammattilaiset.

- Tietokonejirjestelmét vanhenevat alta.
Vanhoja ohjelmistoja ei usein enii huolle-
ta, niiden yllpito ja kehittiminen loppuu.
Vanhentuneet on korvattava uusilla kehitty-

Kuuluisan tanskalaisen Georg
Jensenin kaksi Fusion-sarjan
palapelin kaltaista 18 karaatin
kultasormusta timantein, joissa
on nelji toisiinsa liitettivid osaa.
Cartier Love Bracelet rannerengas,
18 karaatin valkokultaa kuudella
timantilla. Rannerenkaan lukitus
toimii ruuvin avulla, mitd varten
pakkaukseen sisdltyy Cartier-
ruuvimeisseli.
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Myynnissi Holmastolla kuvassa vasemmalla: Cartier Santos naisten kultateriksinen rannekello. Aseman Kello on myynyt kellon
uutena vuonna 1987. Nyt Holmastolla. Ajaton malli sdilyttid arvonsa. Rolex Day-Date ldhes kdyttamdton automaattinen 18

karaatin kultarannekello mustalla Rolex nahkarannekkeella. Kesdlli 2017 Saksasta uutena ostettu Breitling Chronomat miesten
terds/kulta rannekello. Miesten Cartier Santos terds/kulta rannekello.

neimmilld. Nykyaan edellytetian myos itse
yrityksilté jatkuvaa muutosta ja kehitysta.
Miiriajoin tulee isoja kehitysvaiheita, kun
rakennetaan kokonaan uusi tietokonejérjes-
telmd, 50 vuotta kaupan palveluksessa ollut
Chirstian von Schantz toteaa. 4
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HUUTOKAUPPAA SALISSA JA VERKOSSA

W Numismatiikka on Holmaston toistaiseksi
paaalue. Valtaosa tuloista tulee huutokau-
poista. Koru- ja timanttituotteiden seka
jalometallien myynti seuraaville kayttgjille
kasvaa pikku hiljaa.

Huutokaupassa on paikalla satakunta kerdi-
lijaa ja ammattikauppiasta. Sadat osallis-
tuvat huutokauppaan netin valityksella.
Tuleva huutokauppa on kaynnissa netissa
jo useita viikkoja ennen varsinaista huu-
tokauppapdivaa.

- Lisaksi jarjestamme reaaliaikaisia netti-
huutokauppoja, missé toiminta kaikilta osin
vastaa tavanomaista niin kutusuttua sali-
huutokauppaamme, mutta saliostajia ei ole
vaan toiminta tapahtuu kokonaisuudessaan
vain netissa. Meklarina toimii tietokone.
Yhden kohteen keskimadrainen myynti-
aika on 25 sekuntia. Nettitarjouksia voi
tulla huutokauppaa kohden 5.000-10.000
kappaletta, Christian von Schantz kertoo.

Christianin poika Sebastian von Schantz
toimii huutokaupan meklarina salihuuto-
kaupoissa. Nettihuutajat ympari maailmaa
nakevat saman kuvan ruudullaan kuin
huutokauppasalissa istuvat. Tarjouksia voi
rekisteroitynyt asiakas tehda tietokoneella,
tabletilla tai alypuhelimella.

Huutokauppoja on viime vuosing jarjestetty
4-6 vuodessa. Kohteet esitellaan liikkeessa
huutokauppaa edeltavalla viikolla, ja silloin
kun on kysymys tavanomaisesta salihuuto-
kaupasta, myos tuntia ennen huutokaupan
alkua huutokauppapaikalla.

Kaikista kohteista on yksityiskohtaiset kuvat
nahtavissd internetissa. Myyntihetkelld koh-
teen kuva ja hinnannousu nakyy internetissa
kunkin kohteen myynnin aikana. Huutokaup-
pasalissa noin 800 myyntikohdetta ovat
naytteilla kunnes ne ovat myyty.

Kaikki huutokauppatilaisuuteen osallistuvat
rekisteroidaan, ja useimmat ovat Holmastolle
entuudestaan tuttuja kerdilijoita ja kauppiai-
ta. Tietokonejarjestelmaan rekistercityja on
kaiken kaikkiaan yli 10 000 yli 40 maasta,
Kiinaa, Vanuatua ja Eteld-Amerikkaa myoden.
Maara lisaantyy tasaista tahtia.

- Ostajat pitavat huutokauppatapahtumaa
salissa tarkeans, ja 1asna oleville myydaan
yleensa kaikista arvokkaimmat ja kalleim-
mat kohteet. Hyvakuntoisten ja harvinai-
sempien kohteiden myyntihinta voi joskus
kohota jopa monikymmenkertaiseksi mini-
mihinnasta, von Schantz kertoo. js



